
Ihre Herausforderungen
•  Selbständige Vermarktung von diversen Manda-

ten und Objektarten (Einfamilienhaus, Eigentums-
wohnung, Mehrfamilienhaus, Bauland, Neubau-
projekte)

•  Verantwortlich für den erfolgreichen Vertrieb der 
eigenen Mandate zur Erreichung der Absatzziele

•  Erstellen von Verkaufsdokumentationen

•  Aktive Verkaufsbemühungen: Koordination, Inserti-
onen, Medien, Vermarktungsstrategie, Objektre-
porting, etc.

•  Selbständige Erstellung und Abwicklung von Ver-
kaufsaufträgen, Reservationsverträge, Kaufverträ-
ge und Eigentumsübertragungen in Zusammenar-
beit mit den zuständigen Notariaten

•  Betreuung und Kommunikation (Reporting) mit 
Auftraggebern

•  Pflege und Erweiterung des bestehenden Netz-
werkes (Kunden, Vermittler, Notare, Architekten, 
Rechtsanwälte, Steuerberater)

•  Pflege des CRM-Systems

Ihr Profil
•  Abgeschlossene immobilienspezifische  

Ausbildung

•  Fundierte Berufserfahrung in der Immobilien-
branche

•  Netzwerk im Marktgebiet Zürich

•  Selbständige, begeisterungsfähige, zuverlässige 
und präzise Arbeitsweise

•  Hohe Dienstleistungs- und Kundenorientierung

•  Kontaktfreudigkeit und gute Kommunikations-
fähigkeit

•  Unternehmerisches Denken und Handeln

•  Offen für flexible Arbeitszeiten und spontane 
Arbeitseinsätze

•  Muttersprache Deutsch, sehr gute Englisch-
kenntnisse in Wort und Schrift

•  Versierter Umgang mit MS Office-Programmen 
und digitale Affinität

Angebot
•  Dynamisch wachsende und  

solide Unternehmung

•  Spannendes, bestehendes Netzwerk mit  
Potential

•  Ein breit diversifiziertes Team, bestehend aus 
Spezialisten aus der Immobilien-, Bau- und 
Finanzbranche

•  Interessante Kundschaft und Investorenbasis

•  Exzellenter Immobilien-Track Record über  
mehrere Jahre

•  Moderne und grosszügige Infrastruktur an  
bester Lage

•  Offene, professionelle und direkte Firmenkultur

•  Flache Hierarchie und schnelle Entscheidungen

Als breit aufgestelltes Unternehmen mit vier Standorten in der Schweiz positioniert sich Property One sowohl als 
Immobiliendienstleister als auch als Asset Manager. 

Unsere Dienstleistungen im Bereich Real Estate orientieren sich entlang der gesamten Wertschöpfungskette von 
Immobilien. Wir vereinen die Kompetenzen Entwicklung, Planung und Realisation sowie Vermarktung und Immobilien 
Family Office. Dadurch schaffen wir massgeschneiderte Lösungen für die unterschiedlichen Anforderungen unserer 
Kundschaft.

Zur Verstärkung unseres Teams für das Marktgebiet Zürich und um den Geschäftsbereich «Verkaufen & Vermieten» 
auszubauen, suchen wir nach Vereinbarung an unserem Standort in Zürich eine engagierte Persönlichkeit (m/w/d) als 

Real Estate Sales, 100 % (Zürich)

Anita Kilchmann
Office Management, Human Resources
T +41 44 487 20 55
anita.kilchmann@propertyone.ch

Wir suchen engagierte, motivierte Fachkräfte, die unser 
Property-One-Team bereichern und die Begeisterung für 
Immobilien mit uns teilen. Wenn Sie die Anforderungen 
erfüllen und Teil unserer Erfolgsgeschichte sein möchten, 
freuen wir uns auf Ihre elektronische Bewerbung.  

Weitere Informationen erhalten Sie auf unserer  
Website www.propertyone.ch.

R E A L  E STAT E .


