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Immobilienexpertise
Bei diesen grundlegenden Entscheidungen ist es wich­
tig, sich von professionellen Partnern begleiten und un­
terstützen zu lassen. Gerne zeigen wir Ihnen auf, wie Ihr 
Immobilienpartner oder Immobilienberater aufgestellt 
sein muss, damit er Ihnen beim Erwerb Ihres Eigenheims 
im Neubauprojekt professionell zur Seite stehen kann. 
Um für die Kundin oder den Kunden längerfristig mehr 
Wert zu generieren, erachten wir bei Property One auch 
folgenden Schritt als integralen Bestandteil der Immobi­
lienwertschöpfungskette: 
Bei Property One zieht der Entwickler schon in der An­
fangsphase das Vermarktungsteam bei, um die Archi­
tektur des Gebäudes, die Grundrisse und die internen 
Abläufe der jeweiligen Einheiten kritisch zu hinterfragen. 
Durch diesen Dialog und die inhärente Synergie der vier 
Geschäftsbereiche von Property One können Grund­
risse optimiert und weiterentwickelt werden. Dank die­
sem intern strukturierten Prozess können wir zusichern, 
ein massgeschneidertes und ansprechendes Produkt 
für eine grosse Bandbreite von Endkonsumentinnen 
und -konsumenten zu entwickeln. Die Qualität eines Neu­
bauprojekts kann beispielsweise schon aus einem ideal 
angelegten Grundriss ersichtlich werden. 

Die Hauptaufgabe unseres Vermarktungsteams für Neu­
bauprojekte besteht darin, potenzielle Käuferinnen und 
Käufer vollumfänglich über die entstehende Liegen­
schaft zu informieren und mit fundiertem Wissen profes­
sionell zu beraten. Noch wichtiger ist es, den Käuferinnen 
und Käufern das Projekt so zu erklären, dass auch eine 
Person, die mit der Immobilienthematik nicht vertraut ist, 
das Endprodukt versteht. So nimmt der Makler die Rolle 
Ihres Immobilienanlageberaters ein. 

Ihr Immobilienverkaufsberater sollte sämtliche projekt­
bezogenen Fragen für Sie beantworten oder alternativ 
die offenen Anliegen in Abklärung geben können. Des 
Weiteren sollte der Makler zusammen mit der Käuferbe­
treuung – falls vorhanden – die Käuferin oder den Käufer 
durch den Entscheidungsprozess bezüglich Innenarchi­
tektur der Wohnung führen sowie beraten: Scheuen Sie 
sich nicht, sich zu erkundigen, in welchem Umfang die 
Materialisierung und die Umsetzung eigener Bedürfnisse 
möglich ist. Nur so können Sie Ihre eigenen Bedürfnisse 
und die wertbestimmenden Faktoren umsetzen.

Die Käuferbetreuung 

Kennen Sie die Situation, in der Sie Ihre Haare trock­
nen und dazu den Föhn in Betrieb nehmen wollen, 
den Spiegelschrank aber offen lassen müssen, da 
es ansonsten keine Steckdose im Badezimmer gibt? 
Oder haben Sie auch schon einmal erlebt, dass die 
Möbelanordnung die einzige Steckdose im Raum 
verdeckt hat?
Damit dies in Ihrem neuen Eigenheim nicht passiert, 
unterstützt Sie die Käuferbetreuung. Sobald die Beur­
kundung für Ihr Neubauprojekt vollzogen ist, kommt 
die Käuferbetreuung ins Spiel. 
Als Erstes möchte sie herausfinden, was Ihre Wünsche 
sind, und prüft dementsprechend die Ausgangsla­
ge. Gleichzeitig wird Ihnen ein persönlicher Käufer­
ordner mit den wichtigsten Unterlagen übergeben. 
Dieser wird fortlaufend mit aktuellen Dokumenten 
ergänzt. Anschliessend werden die Grundrisspläne 
besprochen und evaluiert, sodass Verbesserungs­
vorschläge gemacht werden können. 
Die Käuferbetreuung agiert als Bindeglied zwischen 
allen Beteiligten. Sie besitzt hohes Fachwissen im 
Bereich Architektur und beherrscht die nötige Fach­
sprache. Für Sie gibt es also nur eine Ansprechper­
son. Und diese kümmert sich um alle Ihre persönli­
chen Anliegen. Zudem hat die Käuferbetreuung den 
Terminplan im Griff und wird Sie frühzeitig aufmerk­
sam machen, wenn Entscheidungen getroffen wer­
den müssen. Auf Wunsch werden Sie auch bei der 
Auswahl und Bestimmung der Materialien begleitet.

Der Erwerb eines Eigenheims ist für die Mehrheit der 
Bevölkerung die grösste Investition, die sie in ihrem 
Leben tätigen wird. Die eigenen vier Wände verkör-
pern nicht nur ein Zuhause, sondern bilden meist 
auch einen wichtigen Bestandteil der finanziellen 
Vorsorge im Alter. Die Auswahl an Investitionsmög-
lichkeiten im Immobilienmarkt ist gross. Setzt man 
sich nicht regelmässig mit der Immobilienthematik 
auseinander, kann sich die Entscheidungsfindung 
als schwierige Aufgabe erweisen. Es stellt sich daher 
die Frage, welcher Typ von Immobilie zu erwerben 
ist und wie vorgegangen werden soll, um eine wert-
beständige Anlage zu tätigen. 

Erschwingliche Wohnformen, welche die Kriterien einer 
werterhaltenden Immobilie erfüllen, sind spezifische 
Wohnungen in Neubauprojekten. Neben der eigentli­
chen Wohnform gibt es selbstverständlich weitere Fak­
toren, wie beispielsweise die Lage eines Neubauprojekts, 
die den Wert massgeblich beeinflussen können. Unab­
hängig von der Lage eines Neubaus stellt der Unterhalt 
der Immobilie einen zentralen Faktor für ihre Wertbestän­
digkeit dar. Dies steht im Gegensatz zu einem Erwerb 
einer älteren Liegenschaft, bei der die Unterhaltskosten 
durch die langjährige Nutzung schneller und intensiver 
anfallen. Die durchdachte und kosteneffiziente Bauweise 
eines Neubauprojekts ermöglicht substanzielle Einspa­
rungen im Unterhalt, welche sich je länger desto mehr in 
tieferen Kosten darlegen. Des Weiteren ist der Werterhalt 
einer neu erstellten Liegenschaft auf eine längere Zeit hi­
naus garantiert, da bei einem Neubau aktuellste Normen 
und Technikstandards berücksichtigt werden.  

Viele Interessenten sehen beim Erwerb einer Wohnung 
den Anreiz darin, dass sie ihr eigenes Zuhause mitgestal­
ten können. Den Punkt bezüglich selbst gewählter Ma­
terialisierung darf im Hinblick auf die Wertbeständigkeit 
nicht komplett vernachlässigt werden. Viele Käuferinnen 
und Käufer gestalten ihr eigenes Zuhause meistens nicht 
mit dem Hintergedanken eines Wiederverkaufs. Es hat 
sich in der Praxis bei Wiederverkäufen erwiesen, dass 
bei neutral ausgestatteten Wohnungen ein schnellerer 
Verkaufserfolg verzeichnet werden konnte. Wir raten un­

seren Kundinnen und Kunden, die Farbwahl der Einbau­
ten und Oberflächen so wenig polarisierend wie möglich 
zu treffen, da sie bei einem allfälligen Wiederverkauf ein 
breiteres Publikum ansprechen wird. Da Neubauprojekte 
gemäss einem koordinierten Terminplan ablaufen, ist es 
gut, wenn die Wohnung möglichst früh erworben wird, 
damit möglicherweise grundlegende strukturelle Ände­
rungen im Innenraum vorgenommen werden können. 

Pläne, Grundrisse und Erscheinungsbild 
Es ist üblich, dass die angebotenen Neubauprojekte ab 
Plan verkauft werden. Bei diesem Prozess entsteht für 
Personen mit Raumgefühl und einem guten Verständnis 
von Volumen ein Vorteil bei der Wahl einer Einheit in 
einem Neubauprojekt. Dem gegenüber steht der Inte­
ressent, der sich zum ersten Mal mit einer Immobilie 
befasst und die Pläne nicht so wahrnimmt, wie vom Ar­
chitekten angedacht. Beispielsweise die Ausrichtung der 
Wohnung, welche einen Einfluss auf die Besonnung und 
Aussicht hat und gleichzeitig ein wesentlicher Faktor für 
die Wertbeständigkeit einer Wohnung ist. 

Das Erscheinungsbild und die Grundrisse eines Neubau­
projekts sind weitere Punkte, die im Normalfall als erste 
vom Kaufinteressenten beachtet und wahrgenommen 
werden. Der Architekt des Neubaus hat jeweils eine eige­
ne Fachsprache und eine eigene Interpretation des erar­
beiteten Gebäudekonzepts, welches in vielen Fällen allein 
die Handschrift des Architekten trägt. Diese Handschrift 
definiert das Projekt vollumfänglich und spricht – je nach 
Erscheinungsbild – unterschiedliche Käufergruppen an. 
Oftmals werden bei Neubauprojekten extravagante Fas­
saden oder Designelemente aus Kostengründen ausge­
lassen. Man sollte sich als Käuferin oder Käufer jedoch 
trotzdem über das Erscheinungsbild des ganzen Neu­
bauprojekts Gedanken machen, da dieses sich in gewis­
sen Fällen durchaus negativ auf die Wertbeständigkeit 
auswirken kann. 

Fazit

Wenn Sie eine Wohnung in einem Neubauprojekt erwerben 
möchten, sind die oben dargelegten Faktoren der Entschei­
dungsfindung wichtig für die Gewährleistung der Wertbe­
ständigkeit Ihrer Anlage. Wir beraten und begleiten Sie von 
der Entscheidungsfindung bis hin zur Ausführung Ihrer Woh­
nung, um für Sie mehr Wert zu schaffen. 

Unsere aktuellen Neubauprojekte >

SOLEA | AG

www.solea-würenlos.ch

Schlosshof | ZH

Hüsliweg | ZH

www.schlosshof-zh.ch

Feldstrasse 37 | ZH 

www.feldstrasse-37.ch

https://propertyone.ch/immobilien/?availabilities=active&categories=custom_kaufen-mieten&categories=custom_neubau-immobilien
http://www.solea-würenlos.ch
http://www.schlosshof-zh.ch
http://www.feldstrasse-37.ch
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Sie möchten Ihren Traum vom eigenen Zuhause 
verwirklichen? 

Als Eigenheimfinanziererin Nr. 1 im Wirtschafts­
raum Zürich stehen wir Ihnen mit grosser Exper­
tise zur Seite. In einem persönlichen Gespräch 
zeigen wir Ihnen auf, worauf es beim Immobilien­
erwerb ankommt und woran Sie zusammen mit 
Ihrem Kundenbetreuer noch denken sollten. 

Ihre Vorteile mit der Zürcher Kantonalbank:
•	� Auf Basis des Verkaufspreises bieten wir mass­

geschneiderte Finanzierungslösungen an.
•	� Sie erhalten attraktive und individuell auf Sie 

zugeschnittene Konditionen. 
•	� Das Finanzierungsgeschäft ist unsere Kernkom­

petenz, wodurch wir eine erstklassige Beratung 
garantieren können. 

•	� Der Immobilienkauf hat Einfluss auf Ihre persön­
liche Steuer-, Vorsorge- und Nachfolgesituation. 
Als Universalbank ist es uns möglich, Sie auch 
in diesen Bereichen verantwortungsvoll zu un­
terstützen.

Weitere Informationen zu Eigenheim­
finanzierungen unter  
www.zkb.ch/eigenheim

Weitere Immobilienangebote unter
www.zkb.ch/immobilienmarkt

WSR & Partner AG kümmert sich um die Risiko- 
und Versicherungspolitik von Unternehmen.  Als 
Grundlage dient stets eine strukturierte Analyse. 
Dabei wird Ihr aktuelles Portefeuille bewertet, und 
bestehende Vorsorgepläne oder Versicherungs­
policen werden konsequent Ihren Bedürfnissen 
angepasst. Als Ergebnis erhalten Sie von uns 
ein massgeschneidertes Versicherungskonzept 
mit Handlungsempfehlungen.

Weitere Informationen unter
www.wsrpartner.ch 

Credit Suisse

Das Zuhause nach den eigenen Vorstellungen 
gestalten. Für die Zukunft vorsorgen. Freiräume 
für die Familie schaffen. Es gibt viele gute Gründe, 
eine selbstgenutzte Immobilie zu erwerben. 

Sie haben das Haus oder die Wohnung Ihrer 
Träume gefunden. Wir möchten, dass Sie darauf 
optimal vorbereitet sind. Jetzt benötigen Sie die 
dazu passende Finanzierung. Die Credit Suisse 
(Schweiz) AG bietet Ihnen attraktive, auf Ihre Be­
dürfnisse und Wünsche zugeschnittene Finanzie­
rungslösungen für Ihr Eigenheim.

Profitieren Sie von unseren attraktiven Hypothe­
karzinsen und Konditionen. Die Zinssätze variie­
ren je nach Hypothekarmodell und Laufzeit der 
Hypothek. Gemeinsam mit Ihnen finden wir die 
Hypothek, die am besten zu Ihnen und zu Ihrer 
finanziellen Situation passt.

Weitere Informationen unter
www.credit-suisse.com/hypotheken 


